Inmobilien

Schaich

Einige Objekte
aus unserem
aktuellen
Verkaufs-
programm

Erfolgreich Immobilien

verkaufen in der Rezession

Diese Uberschrift klingt provo-
zierend, ist aber durchaus Re-
alitat. Es gibt derzeit nur noch
wenige  Immobilienbiires, die
der anhaltenden Immobilienre-
zession frotzen konnen, indem
sie Dienstleistung auf hichstem
Miveau bieten. Dazu zdhlt unter
anderam die Erkenntnis, dass der
Kunde nicht mehr zum Makler
kommt und sagl was ar méchie,
vielmehr ist der Makler gefordent
und muss Kunden regelrecht su-
chen, Dies gelingt ihm nur, wenn
er in der Lage ist, eine Vielzahl
an Bedurfnissen der Kaufer und
Verkdufer zu  beriicksichtligen.
Dazu zahlt die Erwartung des Ver-
kaufers, dass er vom Makler eing
faire und marktgerechte Warter-
mittlung seiner Immaokilie erhal-
ten kann. Dariiber hinaus méchte
der Verkaufer ganz genau wissen,
welche Maalichkeiten der Makler

hat, um die Immaobilie bestmog-
lich einem vorgepriften Kauferk-
lientel zu prisentieren. Dazu zdh-
len bei uns die Nutzung von zehn
Internetplattformen in ganz Euro-
pa, regionale und Gberregionale
Zaitungswerbung, Schaukdsten
an gut frequentierten Stellen (am
Eingang wvon  Urbanisationen,
Tankstellen, Restaurants usw.),
Messen, Verkaufsschilder, Ein-
trage in Internet-Suchmaschinen
wie Google, Objektprasentation
auf GroBbildfernseher im Buro,
Gemeinschaftsgeschafte mit Kol-
legen und vieles andere mehr
Nicht zu vergessen ist die aus
30 Jahren resultisrende Stamm-
kundschaft, die zufrieden auf
Hauskauf und -verkauf zurick-
blickt und Bekannte, Fraundea und
Geschiftspartner weiteremp-
fiehit. Referenzen siehe unsere
Homepage HYPERLINK hupy
www.spanienobjekte.com, waww.
spanienabjekte.com. Ein wichti-
ges Anliegen des Verkiufers ist
die Ubersicht (ber das, was ihm
nach dem Verkauf seiner Immaobi-
lie nach Abzug aller Kosten ubrig
bleibt. Zum Service eines Maklers
muss heute gehoren, dass der
Kaufvertrag in Deutsch Ubersetzt
wird und der Kunde in allen wich-
tigen Dingen wie Ummeldung
von Strom, Wasser, Grundsteuer,
Mull und Telefon begleitet wird.

Im Gegenzug hat der Kaufer eben-
s0 hohe Anspriiche an den Mak-
ler. Er namlich mdchte in kiirzes-
ter Zeit und in bester Aufmachung
Informationen (ber attraktive und
preiswerte  Immobilienangebote
bekommen. Ist der Kontakt erst
einmal hergestellt, ist der Mak-
ler gefordert, dem potentiellen
Kaufer maximale Informationen
zu entlocken. Wie sieht das Such-
profil des Kaufers aus? Sucht er
die Immohilie als Daverwohnsitz
oder als Feriemimmobilie? Wie
sieht die Familienplanung aus?
Bevorzugl der Kunde einen Berg
mit Meerblick oder ebene Wohn-
lage mit guter Infrastruktur? Wie
mochte der Kaufinteressent die
Immaobilie bezahlen? Bestehen
beraits Kontakte zu Banken oder
kann man unterstitzend behilflich
sein? Diese Fragen versetren den
Makler in die Lage, schnell und
individuell das richtige Objekt fur
den jeweiligen Kaufintaressenten
vorzuselektieren.  AnschliaBend
muss das Fir und Wider der gin-
zelnen Ohjekt soraféltig mit dem
Kunden erértert werden. Danach
erfolgen Besichtigungen und die
Bestitigung fiir den Kaufinter-
essenten, dass der Makler gute
Vorarbeit geleistet hat und nicht
unnitig die Zeit aller Beteilig-
ten in Anspruch genommen hat.
Wichtig ist auch, dass der Kau-

finteressent mdoglichst in seiner
Landessprache bedient werden
kann. Deshalb wird bei uns im
Biiro Spanisch, Englisch, Fran-
zisisch und Schwitzerditsch ge-
sprochen. Der seridse Makler ist
Vermittler z2wischen Kiufer und
Verkdufer und hat die Intaressen
beider Parteien zu vertreten. In
schwierigen Zeiten ist nicht die
Masse der Makler gefragl, son-
dern die Klasse|
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